元通汽车租赁“以租代购”活动简介
（2012年3月）
1、 产品介绍：
1、 全额保证金模式
以优惠购车价为基准，根据厂商优惠幅度，为购车客户提供赠送保险、购置税、或直接降低车价等支持。客户一次性付清车价款，即可享受相应的优惠政策。

产品优势：该产品可使购车者，获得最为优惠的车辆价格，并享受元通汽车租赁的其他后续服务。

    适用客户群体：所有客户。
2、半付半贷一年期

以优惠购车价为基准，首付50%，租期一年，剩余租金在一年内支付即可。期间不需支付其它利息及手续费(车辆购置税费及保险等费用由客户另行支付）。

产品优势：该产品在支付相当于车价的50%租金后，即可获得车辆的使用权，首次支付远低于车辆的全款预算，且无利息、无手续费。一年内支付剩余租金后，就可获得车辆的所有权，办理手续简单。

适用客户群体：原一次性付款购买车辆的客户。
3、首付三成，贴息一年。

以优惠购车价为基准，首付30%，免息一年，租金每月支付。期间不需支付其它利息及手续费(车辆购置税费及保险等费用由客户另行支付）。

产品优势：该产品在支付相当于车价的30%租金后，即可获得车辆的使用权，首次支付压力较轻，且一年以内可免息。且无需支付手续费用。租期届满并正常支付租金的，就可获得车辆的所有权，手续办理简便。与一般按揭相比该产品总支出降低，月还款压力减轻。
适用客户群体：在本地工作生活的准备按揭分期购买的客户。
4、 首付三成，低息两年。

以优惠购车价为基准，首付30%，低息两年，租金按月支付。期间只需支付贷款金额两年5%的手续费(车辆购置税费及保险等费用由客户另行支付）。

产品优势：该产品在支付相当于车价的30%租金后，即可获得车辆的使用权，首次支付压力较轻，两年内可享受低息。租期届满并正常支付租金的，就可获得车辆的所有权，手续简便。与一般按揭相比该产品总支出降低，月还款压力较轻。
适用客户群体：在本地工作生活的准备按揭分期购买的各类客户。
二、购车流程
客户可灵活选择首付50%，或者首付30%。选择首付三成的可选择一年期或两年期。租赁期间，客户可享受1年以内的贴息、免担保费、免手续费等。
集团大客户的员工只需执“员工购车联系单”，去相关4S店大客户部，即可享受专人接洽等服务。
选定车型、颜色————预约登记————签订《融资租赁合同》及其他相关合同——支付租金——投保、上牌——提车，根据合同按期支付租金。
客户需准备的资料：
1、夫妻双方的身份证（复印件）

2、夫妻双方的户口本（复印件）

3、结婚证（复印件）

4、房产证（复印件）

5、收入证明或资产证明

6、其他相关资料
三、产品有效期为两周，本公司会及时更新相关内容，敬请关注。

	联系人
	姬  海
	陈  旖

	电  话
	88283598  13705717993
	85093310  13958153703


附：员工购车联系单

XXX公司                员工购车联系单  

 XXX汽车有限公司大客户部 ：

兹介绍我部 XXXX同志到贵处，参加元通租赁的厂商优惠活动。请接洽。

公司落款：

2012年  月   日

